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:PIENSA DING!

...Y ANEDA salié a la calle

ANEDA celebré con un éxito rotundo su programa de aproximacién del
vending al puiblico de Madrid, que degusté gratuitamente café de la
Distribucién Automdtica, emitiendo en general opiniones muy favorables a
este producto.

Fue el pasado sdbado, 9 de febrero, en la Plaza de Felipe Il, junto a la ca-
lle de Goya y al Palacio de los Deportes, uno de los puntos urbanos més cén-
tricos y emblematicos de Madrid, por el que discurren, en dias de asueto,
una auténtica multitud de personas que quedaron muy gratamente sorpren-
didos por la invitacién de ANEDA a consumir gratuitamente productos ca-

lientes y absolutamente complacidos por la calidad de los productos.

Esta experiencia, muy positiva, anima a ANEDA a repetir el evento en otras
ciudades de nuestra geografia, potenciando el objetivo de aproximar la
Distribucién Automdatica al gran piblico.

D jPiensa en Vending!
en Barcelona

9 éQuién es AREAS?

D Los socios valoran
con sobresaliente a
ANEDA

9 Vending Cruise en
mayo

D Y entrevista a
Pedro Tomé, Director
Comercial de LF
REPUESTOS HORECA
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Reciba gratis
ANEDA NOTICIAS

Si desea recibir la revista digital
“ANEDA NOTICIAS”, envie su di-
reccién electrénica a comer-
cial@aneda.org solicitandolo y
la recibird todos los meses, gro-
tuitamente, asi como sus suple-
mentos y toda la informacién inte-
resante para los empresarios de
Vending: normativas, legislacién,
tecnologia...

ANEDA estudia colaborar con
“ Accion contra el Hambre”

El Comité Directivo de ANEDA ha mantenido,
con objeto de establecer un marco de colabora-
cién, una reunién en profundidad con responso
bles de “ACCION CONTRA EL HAMBRE”,
ganizacién humanitaria internacional que com-
bate la desnutricién y quiere garantizar agua y
medios de vida seguros a las poblaciones mas
vulnerables. “ACCION CONTRA EL HAMBRE”
estd presente en mds de 45 paises y atiende
cada afo a siete millones y medio de personas.




JORNADA

:Piensa en Vending!
El 6 de marzo, en Barcelona

Y
b laala

La tercera edicién de las jorna-
das {"PIENSA EN VENDING! se
celebrard en Barcelona el proxi-
mo 6 de marzo y estamos segu-
ros de contar con una amplia
presencia de profesionales cata-
lanes, al igual que ocurrié en
las dos experiencias anteriores,
celebradas en Madrid y en

Sevilla.

La fecha serd el 6 de Marzo
en el Hotel ICARIA, situado muy
cerca de la Villa Olimpica, uno
de los destinos turisticos mds vi-
sitado de Barcelona.

Oportunamente iremos infor-
mando de mas detalles.

Vodafone “atrapa” al
consumidor de Vending

Y le “Atrapa” de la mano, que queda
enganchada en una maquina de distri-
bucién automética, obligando al actor
que representa al ejecutivo de la firma
a mantener una conversacién profesio-
nal con el teléfono celular en una
mano, mientras la otra permanece pri-
sionera de la maquina distribuidora.

No cabe duda que la trama del
“spot” tiene un cardcter puramente hu-
moristico pero, no por ello, deja de
ser peyorativa y lesiva para la imagen
de nuestra actividad, por lo que ANE-
DA, como siempre, en defensa del
Sector, ha reaccionado répidamente
y ha realizado un requerimiento a
VODAFONE quien se ha apresurado

a disculparse.

PROMOCION

Diptico promocional de ANEDA

ANEDA ha editado un diptico promocional de nues-
tra actividad, a todo color, ampliamente ilustrado y
con los argumentos mas significativos de las bonda-
des del café Vending y de toda la estructura que so-

porta la realizacién del servicio de la Distribucién
Automatica, bajo el lema: “jPIENSA EN COMODI-
DAD, PIENSA EN VENDING;.

Se ha realizado una amplia distribucién de este so-
porte, con verdadera satisfacciéon por parte de los re-
ceptores.
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ANEDA de notable a sobresaliente

Los resultados de la encuesta de sa-
tisfaccién, realizada por ANEDA en
diciembre de 2012, arrojan unas ci-
fras espectaculares sobre la valora-
cién de la Asociacién por sus miem-
bros asociados. La nota inferior es de

VALORACION INICIATIVAS 2012

= Nota: 10 7 puntos, con una amplia presencia
también de notas con 8, 9 y 10 pun-
m Nota: 9 tos. Esta elevada consideracién nos
obliga y anima a continuar trabajan-

% Nota: 8 d .
o por el Sector y, obviamente, por
™ Nota: 7 nuestras empresas asociadas, con ilu-
sién y con la mejor de las disposicio-

nes.

PROPUESTAS APORTADAS PARA MEJORAIJ

VALORACION SERVICIOS PRESTADOS POR
ANEDA

m Nota: 10 |
M Nota: 9
" Nota: 8
® Nota: 7

Encuesta sectorial.

PROPUESTAS

|
ECOEMBES

ANEDA reduce para sus socios y los
de ACV en un 50% la retroactividad
al adherirse a ECOEMBES

ECOEMBES es el mds importante punto integrado de

afos a dos, més el ejercicio actual, para los socios a
ANEDA y ACV que se adhieran con rapidez. Es una
oportunidad Gnica para pertenecer a ECOEMBES y
cumplir con la Ley, ahorrdndose un 50% de la obliga-
cién econémica de los operadores que adn no perte-
nezcan a un punto integrado de gestién de residuos.

gestiéon para el reciclado de residuos,
al que todas las empresas operadoras
estdn obligados por Ley a pertenecer.
Como esta obligacién tiene cardcter
refroactivo, las empresas que adn no
pertenecen a ECOEMBES deben satis-
facer la cuota correspondiente a los G-
timos cuatro anos.

Tras multiples gestiones

y entrevistas, ANEDA ha E‘ OE
reducido estos cuatro

MBES

Debido al convenio de colaboracién
suscrito con ACV, este acuerdo es au-
tomdticamente extensible a todos sus
socios. Las gestiones de alta y poste-
riores regularizaciones, para operado-
res pequefios, se podrén llevar a cabo
desde la administracién
de ANEDA, sin ningin
coste para los socios de
ambas asociaciones.



CRUCERO VENDING

ANECDOTAS

“+Hoy invito yo!”

Eran dos amigos y compaferos de trabajo: Manolo y
Ramén, como el Do Dindmico. Pero este dio, en lugar
de a la cancién moderna de la época, se dedicaban a la
contabilidad de una de las empresas lideres en la distri-
bucién de carburantes y, todas las mananas tomaban
café en las maquinas autométicas de la empresa.

Los dos tomaban café, pero solo pagaba uno. Siempre.
Ramén era quien acudia a su propio bolsillo, dia tras dia,
para buscar las monedas de su bebida y de la de
Manolo, que estaba ahorrando para comprar un piso y

casarse.

Ramén lo tenia asumido y, como
se trataba de un precio muy mo-
derado, no le importaba invitar
siempre a su amigo para ayudar-
le en su economia y en su pro-
yecto de matrimonio.

Hasta que un dia se hizo pibli-
co entre todos los empleados que
la empresa habia alcanzado un
acuerdo con el operador para
que las maquinas funcionasen en
venta libre. Y ese dia, cuando ya
nadie tenia que pagar por su
café, ya que lo subvencionaba la
empresa y cuando Manolo y
Ramén se encontraban ya frente
a las maquinas, Manolo, con

gesto afectado y voz altisonante le dijo a su amigo:
“Quieto, Ramén. No saques dinero que jhoy invito yo!”.

Barcelona, Palma de 'Mcllorcc Mcrsello
Savona.
Los preC|os mcluyen la asistencia al

LEGALIDAD

~ Congreso bienal de

EVA, EUROP'S, y os-

cilan, para dos per-
sonas, enftre 1.700 y
2.850 € para los miem-
~bros de EVA, CONFIDA y
ANEDA. En el caso de

Espcmo todas Ias reserv

ANEDA informa a sus socios

de Andalucia y Castilla-La

Mancha

ANEDA NOTICIAS
espera tus anécdotas

Debido al proceso de revision y se-
leccién de las anécdotas que reci-
bimos para publicar las mas inte-
resantes, os agradeceremos que
enviéis, con tiempo suficiente,
vuestras vivencias profesionales cu-
riosas, chocantes o graciosas para
garantizar su publicacién.
Envianos tus textos e ilustraciones,
en caso de que los tengas, a

comercial@aneda.org

Andalucia y Castilla la Mancha disponen de
regulaciones normativas especificas para las
méquinas de Distribucién Automética, exi-
giendo a las empresas ubicadas en estos dm-
bitos geogréficos, la comunicacion de deter-
minados datos a las citadas administraciones.

ANEDA, como siempre, cumpliendo con su
espiritu de servicio, ha proporcionado amplia
informacién al respecto a las empresas opera-

doras radicadas en estos territo-
rios.

Ademds, en adelante, ANEDA in-
formard a los socios de otras
Comunidades donde también exis-
tan regulaciones autonémicas so-
bre venta automdtica.

socos [

AREAS, nuevo socio
de ANEDA

Con la incorporacién de AREAS
como operador, se refuerzan las
ganas de seguir luchando para lo-
grar el méximo de socios posible.

Damos la bienvenida a AREAS

como nuevo socio y animamos a aquellos que
lo estén pensando a que no lo demoren mas y

se integren en la Asociacién.


http://www.aneda.org/.cm4all/iproc.php/VENDING%20CRUISE2013.pdf?cdp=a
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...Y ANEDA salio a la calle

Con un éxito rotundo, ANE-
DA celebré su programa de
aproximacién del vending al
pUblico de Madrid. Este de-
gustd gratuitamente café de
la Distribuciéon Automética, y
emitié, en general, opinio-
nes muy favorables hacia
este producto.

El pasado sdbado, 9 de fe-
brero, ANEDA instalé una
carpa en la Plaza de Felipe I,
junto a la calle de Goya y al
Palacio de los Deportes, uno
de los puntos urbanos mas
céniricos y emblemdticos de
Madrid, por el que discurren,
en dias de asueto, una autén-
tica multitud de personas que
quedaron muy gratamente sorprendidos
por la invitacién de ANEDA a consumir
gratuitamente productos calientes y ab-
solutamente complacidos por la excelen-
te calidad de los productos.

Esta experiencia, muy positiva, ha ani-
mado a ANEDA que podria reproducir
el evento en
otras ciudades
de nuestra geo-
grafia, siempre
potenciando el
objetivo de apro-
ximar la
Distribucién
Automética  dl
gran publico.

MAS FOTOS

AREAS nace en 1968 para ofrecer un servicio integral, profesional y de calidad a todas
las personas que viajan y se desplazan a través de sus establecimientos de hosteleria y de
distribucién comercial. Més de cuatro décadas después, hemos crecido hasta gestionar
1.259 restaurantes, cafeterias, tiendas, hoteles y gasolineras en Espaiia, México, Estados
Unidos, Portugal, Chile, Marruecos, Argentina, Repiblica Dominicana y St Martin.
Mas de 40 afios de experiencia nos avalan como lideres en prestar los mejores servicios
de restauracién y retail a los viajeros sea cual sea el medio de transporte en el que se des-
plazan
En estos 9 paises, contamos con un equipo humano de casi 12.000 em-
pleados. Con ellos somos capaces de prestar el mejor servicio en todos
nuestros establecimientos, siempre situados en los nicleos y las vias de co-
A municacién clave para el viajero, sean aeropuertos, autopistas, autovias,
r eas estaciones de ferrocarril, centros comerciales o recintos feriales.

Més informacién: www.areas.es



http://www.aneda.org/GALER-A/

ENTREVISTA

PEDRO TOME, DIRECTOR GENERAL DE LF REPUESTOS HORECA

“Es un momento especialmente adecuado
para compartir experiencias”

Pedro Tomé es uno de los nuevos socios de
ANEDA. Y por ello, sus andlisis y opiniones tie-
nen la frescura de quien mira desde fuera,
pero, a la vez, con la profesionalidad de quien
dirige una empresa lider en su campo de ac-

tuacion.

-La Distribucion Automadtica vive una situa-
cion muy dificil. ¢Cual es su andlisis personal
sobre esta coyuntura?

-La crisis econémica estd sin duda presente, pero yo
no creo que para la distribucién automdtica el futuro
sea negativo. El consumo de productos a través de ma-
quinas automdticas debe crecer en nuestro pais, siem-
pre que respondamos con mayor profesionalidad a las
exigencias del consumidor.

-¢Ve perspectivas de mejoria en 2013?

-Si, Yo estoy convencido que contra la crisis se lucha
también proponiendo maquinaria y componentes que
ayudan a facilitar el servicio de la restauracién, de mao-
nera econdémica, diversificada pero manteniendo una
oferta de calidad.

-¢Cudl debe ser la estrategia de los distintos
actores del Sector -operadores y proveedo-
res-- para superar los efectos de la crisis?

-Cada persona (y empresa) tiene un modo de reac-
cionar. No existe una Unica solucién. Yo creo que los
operadores deberian concentrarse en garantizar la
méxima profesionalidad y los proveedores en propo-
ner productos innovadores con prestaciones muy avan-
zadas pero ahorrando tiempo y dinero.

-¢Qué deberian hacer, en su opinion, las
asociaciones profesionales para ayudar al
Sector en esta situacion?

-Las asociaciones deberian estar unidas, evaluando
atentamente las exigencias de todos los que van a uti-
lizar las méquinas autométicas. Creo que se deberian
realizar acciones de marketing y comunicaciones para
demostrar las ventajas de este sector que tan mala
prensa, sin ningdn tipo de fundamento, tiene en este
pais.

-¢Cudl es el planteamiento y situacion de LF
REPUESTOS HORECA?

-La empresa LF REPUESTOS HORECA estd en un pro-
ceso de crecimiento. Ahora tenemos una presencia en
toda la Espafia, gracias a nuestros agentes comercia-
les y a la red de distribuidores en exclusiva por toda

Espafa. Acabamos de presentar nuestra nueva dele-
gacién en Canarias para poder satisfacer las necesi-
dades también fuera de la Peninsula. Nuestra oferta
de productos en calidad original es muy completa y
nuestro servicio con venta a través de la tienda virtual
es tecnolégicamente muy avanzado.

-¢Cudl es el catalogo que ofrece LF REPUES-
TOS HORECA al operador?

-Nuestro programa de venta estd pensado de mane-
ra que el operador encuentre todos los repuestos que
necesita en una Onica tienda. Nosotros ofrecemos una
amplia gama de articulos de las marcas con mas pre-
sencia en el vending. Ahora son cerca de 5.000 los ar-
ticulos en nuestro catélogo para la distribucion auto-
mdtica, pero estamos siempre incluyendo nuevos pro-
ductos para las diferentes marcas.

-¢Cudles son los desafios empresariales de
LF REPUESTOS HORECA?

-Primero, consolidar nuestra posicién de lider en la
distribucién de repuestos también para el sector de la
distribucién automdtica.

Segundo, participar a los encuentros de la asociacién
para intercambiar opiniones y proyectos, conocer me-
jor los problemas de los operadores para poder ade-
cuarnos a sus exigencias y encontrar nuevos operado-
res.

Tercero, aumentar la propuesta incluyendo recambios
de ofras mdaquinas y componentes interesante para
nuestros clientes..

-Llevas poco tiempo en la Asociacion, ¢Qué
te impulsé a asociarte? ;Qué te ha aportado
desde que formas parte de ella?

-Sin duda un conocimiento mejor del mercado nacio-
nal y de su problemética. Creo que es un momento es-
pecialmente adecuado para compartir experiencias.

-¢Como es Pedro Tomé cuando cierra el des-
pacho profesional?

-Mi trabajo es apasionante y no me deja mucho tiem-
po libre. Mi mayor aficién es mi familia, procuro pa-
sar la mayor parte del tiempo con ellos. B



“NO CREO QUE PARA LA
DISTRIBUCION AUTOMATICA
EL FUTURO SEA NEGATIVO”

“LOS OPERADORES
DEBERIAN CONCENTRARSE EN
GARANTIZAR LA MAXIMA
PROFESIONALIDAD...”

“...Y LOS PROVEEDORES,
EN PROPONER PRODUCTOS
INNOVADORES CON
PRESTACIONES MUY
AVANZADAS"”



AHORRA TIEMPO
No has de conducir 0 andar

quieres. Et4 en lamdquina,

hasta una tienda para consequir lo que
y ademas o has de hacer cola.

AHORRA DINERO
Conducir hasta la tiend
que quieres estd justo en

empo y dinero. Pero el refresco

2 te consume fi
| En una maquina vending.

frente tuyo. i

AHORRA ENERGIA
No has de utilizar un
quieres. Tienes tus articu

iPIENSA EN VENDING!

porte para consequir lo que

medio de trans
s vending.

los favoritos en las maquina

www.aneda.org




Lider europeo en la distribucién de

repuestos para:

* cocinas profesionales

* refrigeracion comercial
* mdquinas de café

* equipos de bar

» pansz

wwwilfrepuestosshorecaZ24%es

LF Repuestos Horeca S.L.U. — Calle Ciudad Real, 10 — 45517 Escalonilla —Toledo
TIf. +34 91 477 91 00 « Fax +34 91 477 90 81 « info@Ifrepuestos.es

C/ Polo Sur, 5 Sector 8. Cp/28850
Torrején de Ardoz - MADRID (SPAIN)
Tall. +34 P14747187 Fox. +34 9146747188

www.madridfasmachine.es

adrid#
achine

Porque lo importante son sus clientes...
Bmmmmm

*Capacldad 180 p‘atos

Descargue aqui
catdlogo completo
2013 de GPE

DRX 50 Menu Service

O desde este enlace:
+ mueble complementos

www.gpevendors.es/catalogo2013.pdf

RENTABILICE SU NEGOCIO.
ESCOJA EL FORMATO QUE MAS SE ADAPTE A SUS INSTALACIONES.

rl

DRX 50 Menu Service
+ mueble complementos
+ mueble residuos.

DRX 30 Menu DRX 50 Menu DRX Street Style DRX 20/3
Service Service

««-"'{
GPE’ ECpF o=
Vendors
GPE Vendors Espafia s.l. — C/ Suissa n2 29, 08917 Badalona, Barcelona.

Tel. 902 998 104 - info@gpevendors.es — www.gpevendors.es

AREA DE GESTION



ventia

Un nuevo concepto de tiendas automaticas.

Sistema de gestion incluido en las \

tiendas automaticas que marca la
diferencia

ventia retail

* Permite la gestidn y el control on line de la venta,
del dinero en efectivo, stocks e incidencias.

* Integra todos los medios de pago.

Soluciones de venta automatica con
soporte digital tanto informativo como
publicitario

* Incentiva la venta por impulso.
* Posibilita la promocion de productos, marcas y

senvicios. ventia service

Personalizacion a la carta

* Asesoramiento.
+ Fabricacidn a medida.
= |magen corporativa: logotipo, colores, etc.

inves

:COMO OPTIMIZAR LOS PAGOS Y LA GESTION? La calidad
U C1 8 O El terminal multifuncién Se filtra
I pensado pa|a vosotros

INSTALACIONES
en Espaiia

.i'a ‘

)
(s ‘ |
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Lider mundial en la sequridad de pago electranico, vuestros objectivos
de negocio y financieros son nuestras prioridades.

El terminal WIC180, gracias a [a tecnologia TELIUM 2 la mds potente del mercado, se convertind
en la referencla del vending. Nuestra capacidad de asociarnos con los mejores proveedores
del mundo del vending os permitird poner en marcha, como en un Smartphone, una
solucién personalizada, Con nuestros socios, podemos contribuir al crecimiento rapido y
eficaz de veestros ingresos gracias a nuestras soluciones innovadoras,

@ @D K

www.atek by www.Imeontiol.com wwwdistrilog, fr

water + more Ibérica S.L.
TCM2. 6* PI - Ofic. 20 - Awda. Emest Liuch, 32 - 8302 Materd (Barcelona)
Tel: +34 837 023204 info@water-and-more.de

‘www.ingenico.es




EUROCONSULTORES es una asesoria
empresarial especializada en el sector del
Vending.

y Técnicos Legales de Empresa, S.L.

URO .. ONSULTORES
Ofrecemos asesoramiento a nuestros
clientes, tanto pymes como auténomos, en
temas fiscales, laborales, contables,
juridicos y financieros, con altos criterios
de profesionalidad y una inmejorable
relacion calidad-precio.

Estamos a su disposicion en:

Calle Viriato 69, 1°A 28010 Madrid.
Tel. 915919878. Fax. 915919879.
E-mail: rmartin@euroconsultores.es

EUROCONSULTORES esta formada por
profesionales titulados en las distintas
areas y ofrece a todos sus clientes una
amplia y valiosa gama de servicios de alta
calidad, basada en una atencién
personalizada y con una comunicacion
directa permanente.

SERVICIOS EN AREAS GENERALES:  SERVICIOS ESPECIALIZADOS PARA
§  EMPRESAS DEL SECTOR DEL VENDING:

Asesoramiento y redaccion de contratos
de deposito de explotacion de maquinas

° idi
Juridica distribuidoras automaticas.

e Fiscal ™.

e Contable

Informacién y asesoramiento sobre el
cumplimiento de la normativa aplicable al
vending: Registro Sanitario y normativa
higiénico-alimentaria, ~ Sistema de
Andlisis de Peligros y Puntos de Control
Criticos (APPCC), control de plagas,
normativa autonémica del vending,
identificacién de maquinas, sistemas de
trazabilidad,  gestion de residuos,
informacion alimentaria al consumidor y
etiquetado, cadena de frio, formacion
higiénico-sanitaria, etc.

i SAREL

la alternativa mas natural

the most natural choice

Grupo Laqtia
Poligono Valdali, Parcela 1 nave 20-21
45500 - Torrijos (Toledo), Espaia
Tel:925 772 330
Fax 925 772 331
wwwlagtia.com

i 1
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Un buen café
se merece un agua perfecta

BRITA Profesional - El experto en filtracién de agua
Elige agua BRITA®

Las 3 ventajas:
- Calidad éptima del agua
. Alta fiabilidad
- Funcionamiento sencillo

©
P ‘%’B’nriza be“é
4

by . 2
"R,
o i,

Certificado: Qnﬁﬁ

Todos los filtros de la gama BRITA responden a las exigencias

del Certificado de Conformidad Sanitaria (ACS) o

BRITA Iberia, S.L.U.
Rambla Catalunya, 18 - 4 izq
08007 Barcelona - Spain
PPD-ES@brita.nat

Tel: +349334275 70
www profesional brita es

El desarrollo duradero:

Desde 1992, el reciclaje esta en el corazon de la actividad
internacional de BRITA, que dispone de su propia planta de -
reciclaje de cartuchos Q;

SANDWICH L.M.

CALIDAD Y SERVICIO
ELABORACION DIARIA
916772266
WWW.SANDWICHLM.COM

s BRITA

Professional

A B

SOLUCIONES
para VENDING

EMPLAZAMIENTOS
m NUEVOS:

- Fideliza tus clientes
personalizando sus maquinas
desde una sola unidad con su
imagen corporativa.
- Publicita tus equipos con tu logo
o imagen corporativa, mejorando la

2 EMPLAZAMIENTOS
W EXISTENTES:
- No cambies las maquinas de
vending, personalizalas desde una
sola unidad, mejorando la zona de
vending.

3 CARACTERISTICAS

B PRINCIPALES:
- Excelente resistencia al impacto.
- Te entregamos los frontales listos
para ser colocados.
- Manipulacion fcil.
- Excelente termoformabilidad.
- Resistencia a muy bajas
temperaturas.

PARA EMPEZAR, ;Qué
B debo hacer?
Envia un mail a info@printcolor.es
Indicanos:
- Modelo de maquina
- Cantidad de frontales
- Si dispones de disefio propio.

W produccion Vendo

perfecta fusion e?jltre-
tecnologia Sanden y

O(OJM e
[nnovacidn

Bxya consumo en iluminacién
4 grupo de frio

mexcelente luminosidad LED’s
stemperatura minima 2°C
nsistema ahorro nocturno de energia

[nnovador sistema de venta

ropotizado “CATCHER”

mentrega producto en 8 segundos
maumento de venta por impulso
mbandejas sin conexion eléctrica
ntodos los formatos sin ajustes

SandenVendo Iberia S.A.

Cl. Sant Ferran, 92 | Poli ono Industrial la Almeda
08940 Comnella | Ban:slona

Tel: +34 93 474 Fax +34 93 474 1842
Infosvs@sandsnwn o.es | www.sandenvendo.es

Ctra. de Mollet a Sabadell, Km. 4,3

Pol. Ind. Can Vinyals, Nave 18

08130 Santa Perpétua de Mogoda (Bcn)
info@printcolor.es

www.printcolor.es

Tel. 902 420 003



el mayor surtido | l’/"” l'l;”“"'
de galletas '

para el Canal st(o

A
el ] , s
- - Desde nuestra experiencia de mas de 20 afios, en el vending
publico, donde las maquinas son sometidas a todo tipo de
- excesos, a partir de esta experiencia hemos disefiado nuestra
e gama de snacks y bebidas ERAVENDING PREMIUM.
Tortitas de Maiz Diet-Fibra Multifrutas - I ) R
329 249 En nuestros modelos del afio 2011 hemos cambiado el disefio
de la puerta, mas ergonomico y con mayor escaparate.
— ’ DQ’_ En toda la maquina el acero inoxidable 304 es el protagonista,
m,i_n_a_!w!““ e e tanto en el interior como en el exterior de la misma
-;3"-"1% o Y s
g ©° Pick Mi l; cke =
e p— ick Mini Cracker
g— 759 e &
DietNature Chocolate y Soja DietNature Barquillos Caracteristicas Principales
38g Tog Exterior: teclado seleccidn Refrigeracién: hasta 3 °C

de producta, entrada de para Ios modelos Combi,
monedas antiliquidos y tapa con temperatura
de recogida de producto, tode  estratificada y sequridad de
&n acero inoxidable 304 a fria, que impide la venta de
prueba de oduct i
mecheros, bus‘rm\.-
alfanumérico de grandes 3
dimensiones con fondo azul.  Semsor: sensor de caida
de producto de ultima
Interiores: paredes generacion.
interiores de la maquina en
hoja de acero inoxidable 304. Software: nuevo software
Bandejas de producto, 2011 con miltiples
DArB00res, QuUIas  opciones.

superan dicha temperatura,

espirales, sey
de latas, todo ella en acer
inaxidabie 304. 7 cajones. Sistemas de pago y
extraibles para almacenar comunicacion: maquinas
producto predispuestas para
> < conectar modulos de
3 tiras de led con menos  tarjetas de meéemov
i i i por 3 tir . ro.
choI:osom chowBom:l:mm leche Dlwﬁl;r;gﬂuull Dm-lib;asgcholau Eonsumo y maxima duracion, ?
25i COMO MAYOF rESpeto por
Dg DQ &l medio amb‘:nle. e, P
DARERDONES (m ) 1 530 » B35 « B30 Do Aa0A S
s " LTl
EAPSCTAD WAL 750 procict CAPACERD M
.
2l | | 3
=
Teckath Antrandatc Entrada g menedas - i :
antiliquises =

Bandejas en acers
roudatie, con doble esparal

iPidanos presupuesto, se sorprendera!

Grupo de empresas La Era de la Venta Automatica Teléfono Ventas
Poligono de Asipo C/B parcela 33, Naves | y 8 902 431 668

33428 Llanera - Principado de Asturias - Espafia : . ..
info@eraventa.com Teléfono Servicio Técnico

www.eraventa.com . 902 830 082

Cristal estratifcada de 20 Cajones de almacén de  Buminacitn por 3 tiras de led
mm productos

Condiciones especiales para asociados de ANEDA

“ZsBlender DeVal®

CREAMOS el VENDING GANADOR

BEBIDAS FRIAS

s lv

byl i .-

alle y cuidado para i
Especialistas en materia prima
Valor, compromiso y confianza
Atencion personalizada a todos nuestros clientes
La industria alimentaria al servicio del vending

- g Ro B o 9 0 g
=]8 o / www.blenderdeval.com
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